Clever José Deponte Junior

40 anos, brasileiro, solteiro.

Rio Claro - SP

E-mail: cleverjr@gmail.com / Celular: 16 99149-1791 / Skype: clever.jr1979
https://www.linkedin.com/in/clever-josé-deponte-junior-41347946/

OBJETIVO

Areas: Comércio Exterior, Customer Service, Supply Chain e Logistica Internacional.
PERFIL

Experiéncia profissional de 19 anos em Comércio Exterior, em Industria Multinacional de grande porte e
Industria média Brasileira. Atuagdo efetiva em coordenacdo de Exportagdo, Importagdo, Logistica,
Documentagédo de Embarque, Contato diario com clientes e fornecedores internacionais, Customer Service,
Negociacao e Supply Chain. Abertura de Novos Mercados para Exportacdo com foco em América Latina,
EUA, e Europa Compras e Desenvolvimento de Novos Fornecedores com foco em paises como China,
Coréia do Sul, Alemanha e EUA, Analise/viabilidade de regimes especiais (Drawback), Licengas de
Importacdo, Conhecimento do Regime Tributario Brasileiro, Drawback, Contato com Orgaos Anuentes,
Contato/acompanhamento dos servigos prestados pelos Agentes de Carga e Despachantes Aduaneiros,
Fechamento de Cambio, Analise e Viabilidade de Redugéo de Custos Logisticos e Relatérios Gerenciais.
Perfil hands on e senso de urgéncia. Participagdo em projeto de implementacdo do sistema ERP Oracle
como Order to Cash Team Lead.

Idiomas inglés e espanhol fluentes. Alemao intermediario, curso em andamento.
Usuério dos sistemas ERP SAP e Oracle.

FORMAGAO ACADEMICA

MBA em Gestao de Comércio Exterior e Negocios Internacionais, FGV — Ribeirdao Preto.
(Inicio: 31/05/2008, Concluséo: 09/12/2010).
Carga horaria: 432 Horas

Administragcao de Empresas com habilitagdo em Comércio Exterior - UNIARA
(Inicio: 02/1998, Conclusao: 12/2002)

HISTORICO PROFISSIONAL

. Owens Corning — Rio Claro - SP de Abril / 2019 (atual)

Industria multinacional americana do segmento de fibra de vidro e materiais de construcao.

Coordenador de Comércio Exterior:

- Coordenacédo de processos de exportagio inter-company, exportagao para distribuidores e clientes finais.
Garantir que os processos de exportagdo atendam aos padrdes exigidos pela legislagao de origem e desti-
no, em conformidade com os requisitos da empresa e dos clientes. Participagdo em BID para agentes de
carga, transportadoras, armadores e despachantes, buscando a exceléncia no atendimento e redugéo de
custos. Suporte para contratos com fornecedores de servigos. Participagdo no processo de implementacao
da OEA. Coordenacao dos processos de importagdo de matéria prima, principalmente quimicos, partes e
pecas e maquinarios. Processo de exportagdo temporaria para industrializagdo no exterior e importagao
temporaria. Controle e acompanhamento de licengas de importacao, Drawback e Ex-Tarifario buscando be-
neficios fiscais. Certificagdo da correta emissdo da documentacao de exportagdo e importagdo garantindo
o atendimento do requisitos alfandegarios e normas internacionais. Busca por exceléncia no processo Order
to Cash. Trabalhando em estreita colaboragdo com o departamento de Tl para entender e usar o sistema
ERP SAP para o beneficio da area. Contato direto e diario com prestadores de servigos, agentes de carga e
despachantes, garantindo a melhor qualidade de informagéo. Analise de processos para melhorias de traba-
Iho diario, redugéo de custos logisticos e ganho de produtividade.

. Alltech do Brasil - Maringa - PR de Abril / 2018 até Abril / 2019

Industria multinacional americana do segmento de biotecnologia.

Coordenador de Exportacao e Logistica:

- Coordenacao dos processos de exportagdo intercompany, para distribuidores e clientes finais e logistica
nacional e internacional. Garantir que o processo de exportacdo atenda as normas exigidas pela
legislagdo da origem e destino, atentando as exigéncias dos 6rgaos regulatérios. Participagao no BID para
agentes, transportadoras e despachantes, buscando exceléncia em servico e reducdo de custos.
Coordenar processos que exigem licenga de importagdo; controlar e analisar os pedidos de venda;
analisar a natureza das operagbes e condigdes do negdcio, garantir que a documentagdo esteja de
acordo, e assegurar que o processo Order to Cash seja devidamente acompanhado. Contato direto e
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diario com fornecedores de servigos, freight forwarders, brokers, clientes internos e externos, garantindo a
melhor qualidade das informagdes. Analise de processos, busca por melhorias e ganho de produtividade.

. Clariant Plastics & Coatings Sp. z 0.0. — Lodz - Polbnia até Agosto / 2017
. Clariant S/A — Suzano -SP de Junho /2016

Industria multinacional suica do segmento quimico. Experiéncia internacional.

Coordenador de Importacao:

- Coordenacgao dos processos de importacdo assegurando severa analise dos requerimentos legais
brasileiros antes do embarque; gerenciar processos complexos que exigem licenga de importacéo;
controlar e analisar os pedidos de compra; analisar a natureza das operagoes e condigbes do negécio,
preparando e aprovando documentacédo, licencas e autorizagbes necessarias. Interface com o Import
Desk Brazil, contato direto e diario com fornecedores, freight forwarders e brokers; coordenar todos os
processos via SAP, garantindo a melhor qualidade das informacdes no sistema.

- Assegurar rapidez e eficiéncia no andamento dos processos de importacdo; garantir o seguimento dos

requerimentos legais e “‘compliance”; garantir o correto ajuste dos processos evitando inconsisténcias e

risco de multas e penalidades; e acompanhamento de perto do trabalho de terceiros referente a liberacao

alfandegaria.

- Verificar possibilidades de saving e estudar possibilidades de melhorias no processo; analisar e detectar

possiveis problemas em cobrancgas de frete, erros em documentacéo e classificagao de produtos.

. HIDRAL-MAC INDUSTRIAL LTDA. — Araraquara-SP Abril/2015 até Junho 2016

Industria multinacional brasileira fabricante de maquinarios pesados para variados segmentos.

Especialista em Comércio Exterior: coordenador das vendas internacionais, customer service e
processos de exportagéo para a filial, Hidralmac Europe na Alemanha, vendas para América Latina, América
do Norte, Africa e Asia e importagdes da China, Coréia do Sul, Italia e Alemanha, de partes e pegas para
magquinas e equipamentos, com parte das importagbes através do regime DRAWBACK. Financiamentos
para a exportacdo como PROEX, ACC, ACE, BNDEs EXIM, etc. Lideranga em levantamento de orgamentos
internacionais e projetos logisticos especiais, para garantir o atendimento em detalhes das solicitacées dos
clientes, e a melhor forma de transporte/embarque, e com seguranca. Abertura de novos mercados e
desenvolvimento de novos fornecedores internacionais. Participacao em feiras internacionais.

. EDG EQUIPAMENTOS E CONTROLES LTDA. — Sao Carlos, SP Jan/2007 até Out/2014
Industria brasileira fabricante de equipamentos para prétese dentaria e odontologia.

Ultimo cargo: Supervisor de Vendas, Exportagdo e Importagdo. Cargo Anterior: Supervisor de Vendas/
Exportagdo. Atuagao efetiva: gerenciamento e supervisao da area de Comércio Exterior; Abertura de novos
mercados; Analise de concorréncia; Classificagao fiscal; Implantagdo de beneficios fiscais; Acompanhamen-
to de processos com 6rgédos do governo. Negociagao Internacional, Customer Service, Compras, Importa-
¢ao e Desenvolvimento de novos fornecedores, Cambio, Logistica Internacional, Documentagédo de Expor-
tacdo e Importagdo, Drawback, Exportagdo e Admissdo Temporaria. Relatérios gerenciais (Vendas, Busi-
ness Plan e Qualidade), Pés-venda e Representacdo comercial em Feiras e Congressos nacionais e inter-
nacionais. Objetivos alcancados: aumento das vendas da empresa para exportagdo em 15%, novos merca-
dos atingidos, abertura de assisténcias técnicas autorizadas em paises da América Latina, utilizagao de fi-
nanciamentos a exportacdo. Participagdo em feiras internacionais para abertura de novos mercados e dis-
tribuidores: Col6nia — Alemanha (2007, 2009 e 2011), Cidade do México (2008), Medellin — Colémbia (2012)
e Bolivia (2014). Nos ultimos 5 anos, também fui responsavel por Vendas Nacionais, regido Sudeste do
Brasil, trabalhando com o gerenciamento e suporte aos distribuidores e representantes, analise da concor-
réncia, visitas a clientes finais, levantamento de novas necessidades do mercado/clientes, e pos venda.
EDG Equipamentos: Ganhadora do Prémio EXPORTA SAO PAULO em Dezembro de 2012.

. TECUMSEH DO BRASIL LTDA. — Séo Carlos, SP Dez/1999 a Dez/2006
Industria multinacional americana fabricante de moto-compressores herméticos para refrigeragéo.

Cargos exercidos:

OTC (Order to Cash team Lead) - Set/2004 a Dez/2006 Vivéncia Internacional

. Participagéo no projeto de implantagdo do ERP Oracle. Team Lead dos “key users” nos modulos de Order
Management, Export (Softway), Advanced Pricing e Shipping Execution (com WMS). Knowledge transfer e
treinamento dos médulos do sistema para garantir o atendimento das necessidades das areas de Customer
Service, Exportagéo, Expedicao e Custos (lista de precgos).

. Viagens frequentes a Tecumseh Products Company em Ann Arbor — Michigan, EUA, para reunides e boot
camp, total de 50 dias. Participacdo efetiva na tomada de decisGes para levantamento do Modelo de
Referéncia Global da empresa, e posterior customizagédo do sistema ORACLE voltado ao atendimento das
necessidades especificas da planta brasileira. Conclusdo do projeto/Go Live: Setembro 2006.



Customer Service Sénior / Exportagcdo - Nov/2000 a Ago/2004

. Atendimento a carteira de clientes do mercado europeu, contato diario, recebimento e follow up em
pedidos, cotacao de pregos, solicitagdo de produgéo, follow-up em embarques para exportagédo, analise de
INCOTERMS, contato com agéncias de carga, relatérios gerenciais de vendas, qualidade e business plan, e
contato com despachantes. Acompanhamento de relatérios financeiros e follow up em pagamentos e
analise de carta de crédito. Utilizagdo do PROEX como incentivo as exportagdes. Solicitacdo de amostras
para clientes novos ou amostras de novos produtos para clientes atuais e embarques “try out’ para
beneficiamento no exterior.

EXPERIENCIA EXTRACURRICULAR:

* Prestador de servigo de consultoria e assessoria para a empresa BRA Concept Comércio
Exportacdo e Importagao Ltda. — Sd0 Carlos, SP de Set/2009 a Mai/2011. Empresa brasileira
importadora de produtos eletrénicos, equipamentos e insumos para laboratérios.

Servigos prestados:

Inclusdo no RADAR, implantacédo do sistema de NFe, abertura de crédito bancario, operagdes de cambio e
logistica internacional. Negociagdo com fornecedores externos, pesquisa de mercado e levantamento de
custo final do produto. Anadlise de concorrentes locais. ]

* Assessoria em processos de importagdo para a empresa CELMAT INDUSTRIA DE MATERIAIS
durante 5 anos.

RESULTADOS RELEVANTES

Abertura de novos mercados de vendas para exportagdo na EDG Equipamentos nos paises: Peru,
Colémbia, México, EUA, India, Vietna e Australia. E na HIDRALMAC Group, na Russia e Emirados Arabes.
Desenvolvimento de novos fornecedores, Importagdes da China, Coréia do Sul, Alemanha e outros.
Participagdo como Team Lead na implantacdo do sistema ERP Oracle, médulos de Order Management,
Advanced Pricing, Shipping Execution e mdédulo de exportagdo da Softway na Tecumseh do Brasil Ltda.

CURSOS

Inglés - ELS Language Centers, em Cleveland, OHIO-EUA (duracéo: 3 meses, 05/1997 a 07/1997), CCAA
(duracdo: 4 anos, 02/1993 a 12/1996, 02/1997 a 12/1997), 50 dias em Ann Arbor - EUA em viagens a
negocios entre 2004 e 2006.

Espanhol, nivel avangado - FISK (duragéo: 2 anos e meio, 02/2001 a 12/2001, 02/2004 a 12/2005).
Informatica - COMPUWAY (duracgdo: 6 meses, 01/1996 a 06/1996) e MICROCAMP (08/2001 a 10/2001).
Alemao —-DID (Deutsch Institut Deutschland), 2 meses de curso intensivo em Berlim e Wizard Idiomas. DAF
Institut, curso em andamento.Nivel intermediario.

Compras e Administracdo de Materiais - SENAC.

REFERENCIA PROFISSIONAL

Trudy Lyall, assistente executiva da Presidéncia, Tecumseh do Brasil
Evandro Del Guerra, diretor comercial, EDG Equipamentos

Adilson Roca, gerente LATAM, Clariant SA.

Ronoaldo Souza, gerente de logistica e exportagéo, Alltech do Brasil.

DISPONIBILIDADE PARA MUDANCA DE CIDADE/ESTADO.



