 

Diego Moreno Gonçalves

Nacionalidade: Brasileiro  Estado Civil: Solteiro  Idade: 27 anos
CPF: 387.761.278-42

Endereço: Rua Sebastião Mariano Nepomuceno, 1049, Casa 3
Caraguatatuba-SP
Telefone: (12) 97405-4568 / 3883-6163 / E-mail: moreno.diego@live.com

OBJETIVO

Gostaria de fazer parte do time de funcionários de uma companhia em que possa ter uma oportunidade de desenvolver meu potencial. Além disso, acredito que, com meus conhecimentos, habilidades e competências, também posso colaborar para o crescimento da organização.

FORMAÇÃO

· Ensino Médio Completo. Anglo Módulo, concluído em 2009.
· Superior Técnologo em Petróleo e Gás. FAC, concluído em dez/2015.
· Superior em Comércio Exterior. FCV, cursando.
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL

· [2010-2011] – CaraguaFest Show
Cargo: Promotor de Eventos/Vendedor
Principais atividades: Atendimento ao público, gestão da equipe, recrutar pessoal, promover a divulgação do evento, procurar e fechar parcerias e patrocinadores, e venda externa de ingressos, porta a porta em lojas, comércios. *Realizou um aumento considerável na venda de camarotes para os eventos.
· [2012-2015] – Escritório de Advocacia Dr. Adhemar J. Moreno
Cargo: Auxiliar Administrativo
Principais atividades: Atendimento ao cliente (pessoalmente, internet ou telefone), gerenciamento de e-mails e documentos, organizar pastas e arquivos, e serviços externos (Fórum, tabelião, cartório). 

· [2017-2018] – Castro Imóveis Litoral
                Cargo: Estágio
             Principais atividades: Captação de imóveis, captação e prospecção de clientes,

             Controle de documentos internos, organizar pastas, verificar e-mail e redes sociais,
             administração do site, serviços externos e atendimento ao público.

· [2018-atual] – Loja Família Moreno

       Cargo: CEO

             Principais atividades: Loja de e-commerce, no segmento de Roupas e Acessórios.
             Empreendimento próprio. Planeja, analisa e executa as diversas tarefas exigidas.

Captação e prospecção de clientes, gestão de rede social, compra direta com                                                                              fornecedores, apresentação e venda dos produtos para  varejistas/revendedores consumidor final (b2b e b2c).

qualificações e habilidades

· Inglês – Avançado (cursando)
· Espanhol – Básico (cursando)
· Excel – Intermediário 
· Conhecimentos em Office, Word, PowerPoint, Internet
· Conhecimento em sistema ERP Protheus da Totvs
· Alto nível de organização, espírito de liderança, criativo e com grande capacidade de análise. Habilidades com pessoas, flexibilidade, facilidade para mudanças, trabalho em equipe e aceitação de novas ideias.
Certificações


Exportação: Seu negócio cruzando fronteiras! - Sebrae. Iniciando na importação – Sebrae. Abrir uma empresa de importação – Abracomex. Como habilitar uma empresa de exportação e importação no RADAR - Abracomex. DUIMP – Abracomex.
INFORMAÇÕES ADICIONAIS

· Automóvel
· Disponibilidade para mudança de cidade ou estado
· Disponibilidade em atuar como Autônomo
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