FERNANDO SOARES DE OLIVEIRA
São Paulo |+5516992892500 | oliveira.fernandosoares@gmail.com | 
https://www.linkedin.com/in/fernando-soares-de-oliveira-8a6720b4/
https://youtu.be/R-4tyHmqFRE
RESUMO PROFISSIONAL
Profissional sênior em Gestão Comercial, Inside Sales e Comércio Exterior, com mais de 20 anos de experiência em vendas consultivas, growth marketing, customer success e liderança de equipes de alta performance. Participativo em desenvolvimento de produtos, gestão de grandes contas e posicionamento de marca, atuando em feiras internacionais (China, EUA, Europa, Oriente Médio, América Latina). Forte experiência em vendas e compras internacionais, processos de qualidade (ISO) e atuação tanto em grandes indústrias quanto em empresas familiares. Reconhecido pela credibilidade, liderança, habilidade de negociação de grande porte e condução de projetos estratégicos.
FORMAÇÃO ACADÊMICA
Pós-graduação em Gestão de Marketing e Varejo – FAEL, 2020
Bacharelado em Administração de Empresas – Planejamento Estratégico – FACEF, 2001
CURSOS E CERTIFICAÇÕES últimos 5 anos
- A Ciência e a Estratégia de Vendas - Conquer
- Outbound Marketing & Sales – Rock University
- Inbound Marketing – Rock University
- Marketing de Conteúdo – Rock University
- Gestão Comportamental Na Prática– Solides RH
- Cultura Organizacional – Almee Universidade
- Produtividade, Gestão do Tempo e Propósito – PUCRS
- Marketing Digital – USP
IDIOMAS
Inglês – Fluente   |    Espanhol – Fluente    |   Francês – Intermediário
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL
- Trevo Lubrificantes – Franca, SP / Presencial
Gestor de Inside Sales | Mar 2025 – Nov 2025
- Gerenciamento de equipe interna de vendas em canais de distribuição, industrias e setor agrícola. 
- Implementação e gerenciamento de processos automatizados de prospecção. Estratégia promocionais e coaching.
Salvex Group Inc – Houston - Remoto
International Key Account Manager | Set 2022 – Fev 2025
- Prospecção Hunter e Farmer em recuperação de ativos e venda de excedentes industriais.
- Negociação B2B em setores como indústrias de válvulas, transporte, óleo & gás, marítimo, solar e aviação.
- Gestão de contas globais, fechamento de contratos internacionais e desenvolvimento de novos mercados.
Grupo Unis Importadora e Distribuidora – São Paulo / Híbrido
Gerente Nacional de Vendas | Jan 2021 – Ago 2022
- Implantação de growth marketing e experiência do cliente (CX).
- Reestruturação de equipe comercial (interna e externa).
- Criação de KPIs, BI, processos OKR e 5W2H em processos de vendas consultivas no setor de tecnologia.
- Liderança de treinamentos motivacionais e disciplinares.
Villa das Oliveiras Pousada & Kiteschool – Fortaleza
Proprietário | Out 2019 – Out 2020
- Gestão de pousada e centro de entretenimento.
- Implementação de estratégias de hospitalidade e turismo.
Brazil Shoe Development Assistance – Internacional
Gerente Supply Chain / Gestor de Comércio Exterior | Mai 2017 – Out 2019
- Desenvolvimento de produto, validação de fornecedores e full circle em negociação internacional.
- Consultoria em importação e exportação com fornecedores asiáticos.
J. Shayeb & Cia Ltda – Brasil / Internacional 
Gerente de Exportação | Mar 2004 – Mai 2017
- Expansão internacional em canais de distribuição (EUA, Europa, América Latina, Oriente Médio).
- Gestão de equipe de vendas nacional e internacional.
- Aumento de market share com posicionamento estratégico de marca.
- Participação em feiras internacionais e implementação de processos de qualidade para certificação ISO.
Amazonas Produtos para Calçados – Franca / Internacional
Trader Internacional / Supervisor de Vendas / Analista de Exportação | Ago 1998 – Dez 2003
- Atuação em exportação para América Latina.
- Supervisão de equipe de vendas de linha específica de produtos.
- Desenvolvimento de produtos e gestão de grandes contas.
