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Prezado Gerente de Contratacéo,

Meu nome é Jodo Victor Massuci, nascido no Parand, criado nos Estados Unidos, atualmente
morando em S&o Luis — MA. Tenho como objetivo buscar novas oportunidades no Brasil que possam
agregar positivamente as minhas experiéncias pessoais e profissionais e acredito que as habilidades e

experiéncias que adquiri ao longo de véarios anos de trabalho e estudos no cenario de comércio exterior,
como também minhas experiéncias pessoais internacionais em Nova York, Téquio e Bangkok,
possibilitam apresentar-me como um candidato ideal para a sua empresa. Sempre me empenhei em
conquistar conhecimentos e experiéncias profissionais e académicas para adquirir cada vez mais
competéncia que me desse condicdes de desenvolver um bom trabalho em qualquer situacdo empresarial
que a mim se propusesse. Retornei ao Brasil no més de agosto, para aqui fixar residéncia, desta forma
gostaria de me colocar a disposicao para quaisquer oportunidades profissionais que possam surgir em sua
empresa.

Como Gerente de Trade e Trainee em meus empregos anteriores, desenvolvi fortes habilidades
interpessoais de negocia¢do e comunicagdo. Realizar um programa de Trainee em uma das maiores e
mais respeitadas empresas pUblicas da Tailandia foi uma dtima experiéncia, pois me proporcionou o

entendimento necessario sobre o estilo de trabalho néo s6 tailandés, mas como o real ambiente de
negdcios na Asia como um todo. Além disso, nos dltimos 4 anos tenho lidado, direta e indiretamente,
com grandes organiza¢des em todo 0 mundo, como a JBS Foods (Brasil) e a COFCO (China), dando-me
uma ampla perspectiva do ambiente de negdcios atual na América do Sul e na Europa. Trabalhar com
organizac0es de alto nivel exige habilidades analiticas, convincentes e meticulosas de comunicagdo, além
de uma capacidade de transmitir claramente ideias juridicas complexas.

Preparei e executei dezenas de operacdes no Brasil e na China e recebi elogios pela clareza do
meu know-how. Elaborei, negociei e executei contratos com volumes altos de produtos como Milho, Soja
e Cervejas, abri 0 mercado Sul-Americano para novos produtos como Macarrdo Instantaneo, construi
equipes interculturais e internacionais em todo o mundo e também aumentei margens de lucro em mais de
28% em apenas 2 anos em meu emprego anterior, otimizando o transporte, cortando desperdicios e
implementando novas estratégias empresariais nos ramos Financeiros, Marketing e Distribuicéo, através
de anélises criticas de KPI’s industriais. Também adquiri vasta experiéncia em Logistica Internacional e
Nacional - campos que exerci intensivamente ao longo da minha carreira em todas as trés empresas em
que trabalhei no passado. Ainda jovem, aos 18 anos, iniciei minha carreira profissional como Assistente
de Exportacdo no Grupo Big Frango e, pouco depois de engajar-me no primeiro ano, tornei-me
Supervisor de todos os embarques maritimos do mercado Asiatico — cerca de 60% dos processos totais
realizados pela empresa. Tive a oportunidade de me aprofundar na parte Operacional de Exportacéo, e na
Thai President Foods e Kingdely Light tive a oportunidade de me aprofundar mais na area Comercial de
Exportagdo e Importacdo. Todas essas experiéncias me proporcionaram a oportunidade de crescer e me
tornar extremamente familiar em um ambiente de trabalho agil, com leis comerciais consolidadas e ndo
consolidadas, em diretrizes e fronteiras culturais entre a América do Sul, Asia, Europa e Africa. Estou
sempre interessado em aprender mais sobre qualquer tipo de negécios, sendo um profissional feroz,
motivado e disciplinado.

Gostaria muito de trazer essa paixdo por negocios para a sua empresa e tenho certeza de que
minha experiéncia no ambiente comercial e minhas habilidades de negociacdo e comunicacdo me
qualificam para nela desenvolver um excelente trabalho. Aguardo contato para que possamos discutir
quaisquer pontos em mais detalhes.
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Atenciosamente,

Jodo Victor Massuci (
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FORMACAO ACADEMICA

UNIVERSIDADE DA CAMARA DE COMERIO DA TAILANDIA —UTCC
Administragio de Empresas com Enfase em Comércio Exterior
Especialista em Gestdo de Negdcios Internacionais e Mercado Asiatico — foco especial
em Projetos Empresariais, Planos de Negdcios, Financgas e Gestdo Estratégica
Prémio de Exceléncia Rattanmongkol — Bolsa Integral de Estudos
GPA (Grade Point Average) 3,31/4,00
2014 - 2018
Bangkok, Tailandia

VIVENCIA E ACOMPANHAMENTO DE ROTINAS PORTUARIAS
MasterSul Comex em parceria com Terminal de Containers de Paranagua — TCP
2014
Curitiba e Paranagud, Brasil

CURSO DE FORMACAO DE LIDERES
Shuyodan do Brasil — Alianca Cultural Brasil Japdo do Parana
2008, 2009, 2010 e 2012
Londrina, Brasil

LINGUAS HABILIDADES
Portugués — Nativo Pacote Office — Excel, Word,
Inglés — Nativo Powerpoint
Japonés — Avancado ERP — SAP
Niveis de Proficiéncia 3 e 4 INCOTERMS
Noryoku Shiken 2009 e 2010 DRAWBACK
Espanhol — Intermediério NEGOCIACAO
Tailandés — Intermediario KPI’s

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

GERENTE DE TRADE
Kingdely Light Industrial Co., LTD (Bangkok, TH e Hong Kong, HK)
Fevereiro 2016 — Marc¢o 2018

* Estratégias de Sourcing e Planejamento de Distribuicdo — commodities como Carnes
Congeladas “in natura”, Milho, Soja, Cervejas;

* Controle de mudancas na cadeia de suprimentos;

* Direito Contratual Internacional — elaboragdo, negociacéo e execugdo de contratos com
compradores e fornecedores;

* Supervisdo geral da qualidade de produtos pré-embarque visitando fabricas no Brasil e na
Asia;

* Definigdo e revisdo de orgamentos com base em analise de KPI’s — aumento de margens de
lucro em 28% no segundo ano de operagdes, cortando desperdicios, otimizando transporte e
implementando novas estratégias Financeiras, de Marketing e de Distribuicéo;

* Criagdo e manuten¢do de equipes multifuncionais em todo o mundo — integragéo vertical com
um aumento de 30% em novas contas-chave.
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TRAINEE
Thai President Foods PCL — Marca MAMA Noodles (Bangkok, TH)
Fevereiro 2014 — Fevereiro 2016

* Desenvolvimento e Promog¢do de Produtos na América do Sul — responsavel por Marketing,
Estratégias de Entrada, Desenvolvimento e sele¢do de novos sabores de macarréo instantaneo
para entrada no mercado sul-americano;

* Desenvolvimento e negociacdo de contratos com novos clientes;

« Solucdes e estratégias logisticas;

* Elaboracao de estrutura de Custos de Produto;

* Garantia de Qualidade para o Mercado da América do Sul — lista de ingredientes, rotulos,
embalagens.

ASSISTENTE DE EXPORTACAO/SUPERVISOR DE MERCADO
Agricola Jandelle S/A — Grupo Big Frango (Rolandia - Parana, BR)
Marcgo 2012 — Janeiro 2014

* Analise e Controle de Documentagdo de Exportagdo — volume mensal de 350 contéineres para
mercados como China, Hong Kong, Vietn4, Tailandia, Holanda, Africa do Sul;

* Recebimento do pedido de clientes pelo sistema SAP, envio para transportadoras e
despachantes, (TCP — Terminal de Containers de Paranagud);

» Emissao de fatura comercial, Packing List no sistema SAP, certificado de origem, draft de BL,
conferencia de CRT e AWB, emisséo de RE, DDE;

* Retirada de container de vazio para estufar na fabrica, acompanhamento até a liberacao no
terminal;

* Vinculagao de custos e despesas diversas de exportacdo em planilha Excel;

* Acompanhamento de processos por carta de crédito e comunicagdo com bancos para
realizacéo de analise documental, recebimento de LC, taxas de Swift entre outros;

* Verifica¢do de averbagdo e outras rotinas no Siscomex;

* Langamento de despesas de servi¢os de exportacdo (DHL, FedEXx).



