José Ricardo Verrengia
São Paulo – SP 							     	               
Tels.: (11) 9 9808.8884	  					
ricardo@mmotivare.com.br						Linkedin: linkedin.com/in/jricardoverrengia

[bookmark: _Hlk43720350]OBJETIVO : DIRETOR DE OPERAÇÕES, COMÉRCIO EXTERIOR ou SUPRIMENTOS


RESUMO DE QUALIFICACOES

Profissional com mais de 30 anos combinando experiência comercial e operacional de negócios internacionais de importação e exportação, marketing internacional e prospecção de negócios B2B e B2C, orientado para soluções e resultados sustentáveis com experiência no segmento de varejo em geral, químico, fertilizantes e defensivos agrícolas químicos e biológicos, trabalhando em multinacionais como Pirelli, Mitsui & Co., e Rovensa Group.

Amplos conhecimentos e habilidades com procedimentos administrativos em Comércio Exterior, normas cambiais, logística operacional, sistemas e regimes aduaneiros e legislação internacional, além de competência e soft skills na gestão de pessoas, clima organizacional, avaliação de desempenho e responsabilidade social.

Excelente capacidade organizacional, pensamento crítico, flexibilidade e iniciativa para a busca de melhores práticas na motivação de equipes, na eficiência de gastos e no acompanhamento de resultados, facilidade na interface com diversos públicos hierárquicos na organização, clientes e órgãos reguladores governamentais nacionais como MAPA, IBAMA, ANVISA, Receita Federal, internacionais, e demais stakeholders, bem como aptidão lógica dos requisitos de trade compliance internacional.

Experiencia multicultural e negociações internacionais com países como, Estados Unidos, México, Japão, Argentina, Uruguai e demais países da América do Sul e Central.

HISTÓRICO PROFISSIONAL

[bookmark: _Hlk43720089]AGROTECNOLOGIA DO BRASIL / IDAINATURE – GRUPO ROVENSA                              MAI/2020 – FEV/2022 
[bookmark: _Hlk97223161]Grupo português dedicado ao desenvolvimento e comércio de produtos para agricultura. Faturamento anual €400 mi.

Country Manager Brazil

Principais Realizações:
· conquistei metas de vendas nos períodos 2020/2021 e 2021/2022, por meio de formação de parcerias estratégicas de distribuição e representação de produtos nos estados do Sudeste, além de PR, SC, RS, BA e PE;
· expandi os negócios com a abertura de canal de distribuição no Paraguai para atender as culturas de soja, milho, cana e trigo, com futuro incremento adicional de 10% no forecast de vendas;
· elaborei e desenvolvi ações de pesquisa de mercado, lançamento de novos produtos, estratégias de go-to-market, além de comunicação corporativa como brindes, catálogos, fichas técnicas, e negociação com veículos de comunicação como revistas, periódicos e sites do setor agrícola, Facebook ads, Google adwords, obtendo ROAS na ordem de 1,5;
· consolidei a formatação do projeto de B2B e B2C para o Brasil, segmentando empresas de interesse, determinando ticket médio e portfólio de produtos visando alavancar importantes ganhos de market-share; 
· incentivei e estimulei a criação de um back-office para suporte nas áreas operacionais do grupo de empresas, tais como: fiscal, financeiro e contabilidade, sintonizando com os objetivos e parâmetros corporativos projetando uma redução anual de 15% sobre os custos operacional do grupo.

MITSUI & CO., BRASIL S.A. 								   SET/2003 – ABR/2020
Conglomerado japonês como uma diversidade de negócios abrangendo comércio, investimentos e serviços. Faturamento anual de US$ 72 bi.

Coordenador de Negócios I e II, Chefe de departamento – Nutrition & Agriculture Business Unit

Principais Realizações: 
· coordenei projeto de M&A para uma plataforma de distribuição no Brasil resultando na aquisição final com share superior a 20%;
· reconquistei e ampliei a carteira de clientes potenciais para rocha fosfática no Brasil, Argentina e Uruguai, gerando incremento de negócios em 800k MT anuais;
· investiguei e quantifiquei mercado brasileiro de matérias primas para indústria química, farmacêutica e de alimentícia, na busca de distribuição e alianças estratégicas de B2B em conjunto com fornecedores internacionais com sucesso comprovado (confidencial);
· liderei projetos de viabilidade industrial e econômica para síntese de produtos, normalmente importados, junto às empresas químicas no Brasil, Argentina, Uruguai e Paraguai, e aos órgãos regulatórios nacionais e internacionais;
· desenvolvi e estimulei junto com a equipe estruturação, priorização, acompanhamento e delegação de atividades para as melhores práticas de controles de processos de importação resultando em 10% na redução de tempo no follow-up de embarques e entregas aos clientes finais.

PIRELLI CABOS E SISTEMAS (PRYSMIAN)						SET/2001 – JUN/2002
Empresa italiana especializada na produção de cabos elétricos e uma das líderes mundiais no setor. Faturamento anual de €11,5 bi.

Gerente de Vendas Exportação

Principais Realizações:
· atingi as metas de vendas semestrais de US$ 3,5 milhões, sendo responsável pelos mercados de cabos e fios elétricos do Peru e Chile;
· introduzi as vendas de cabos protegidos no Peru totalizando incremento de 4% nas vendas anuais;
· expandi vendas de 6% nas vendas de cabos de construção e de média voltagem (RVK) no Chile e Peru
[bookmark: _Hlk43720152]
FORMAÇÃO ACADÊMICA 
· [bookmark: _Hlk43720136]Pós-graduação: Educação para Ensino Superior – UNIFAI - 2006
· Direito – FMU - 1993
· Administração com habilitação em Comércio Exterior – FASP - 1986

IDIOMA
· Inglês: Intermediário avançado 
· Espanhol: Avançado 

INFORMAÇÕES ADICIONAIS
· MS Office experience

· Professor universitário para cursos: Administração, RH, Marketing, Comércio Exterior e Logística
· Professor EaD: Abracomex/Massachusetts Institute of Business, BSSP Centro Educacional e Centro Universitário Sumaré, 

· Cursos especialização
- Effective Managers of Work, Communication, Strategic Thinking and Team Leadership – AMA American Management Association – New Jersey and Dallas / USA – 2012/2013
- 5 Day MBA - American Management Association - New York / USA - 2008
- Marketing - Planning & Practices – USP - 2002

· Autor do livro: “Análise de Ambiente e Conjuntura. 1. ed. São Paulo: Editora Senac, 2020. v. 1. 300p

· Autor de artigos como:
- Apagão aéreo e o comércio exterior. GLOBAL, São Paulo, p. 58 - 58, 18 jul. 2007.
- BRIC (Brasil, Rússia, Índia e China) - os negócios do futuro dependerão desses mercados emergentes. GLOBAL, São Paulo, p. 48 - 49, 18 maio 2007.
- Mercosul, um processo irreversível. MAGAZINE, São Paulo, SP, p. 34 - 37, 01 jun. 1996.


