JULIANO RUFFATO
Brasileiro - 43 anos – Casado 

Rua Anna Nery nº. 80 apto. 61 –  Exposição – Caxias do Sul/RS.

(54) 99966-6399 (celular) - (54) 3039-0304 (residencial).

e-mail: julianoruffato@gmail.com
www.linkedin.com/in/juliano-ruffato-exportaçao
COMERCIAL/EXPORTAÇÃO/TRADER
· Vivência na gestão comercial com atuação no mercado nacional e experiência no mercado internacional -  América Latina;
· Experiência na elaboração e definição de planejamento de vendas, metas de crescimento, acompanhamento de indicadores desempenho e plano de ação junto a grandes clientes; 
· Vivência na abertura de novos mercados, prospecção, apresentação de produtos técnicos e para abertura de novos clientes;

· Disponibilidade para viagem e para fixar residência em outro Estado/Cidade;
formação
	
	Formação Estratégica em Comércio Exterior – ADVB/RS – 2019.
Pós-Graduação em Gestão Empresarial - UCS –2007.

Graduação em Direito – UCS – 2000.

Espanhol – Fluente
Inglês - Intermediário



desenvolvimento de carreira

[image: image2.emf] 

 

GLOBAL BRIDGE                                                             
Atua com processos de exportação, trazendo soluções estratégicas e diferenciadas na abertura e desenvolvimento de novos mercados para indústrias brasileiras exportadoras.
www.gbridge.com.br

Trader de Exportação - Mar/2018 – Atual
Atividades desenvolvidas: 

· Prospecção para abertura de novos mercados com viagens na América Latina para as empresas contratantes;

· Estudo e análise do mercado/países para viabilidade das operações de exportação;

· Apresentação das empresas/produtos para importadores através de contato telefônico, e-mail, skype, videoconferência e reuniões presenciais;

· Manutenção do relacionamento internacional com clientes importadores;

· Intermediações das negociações com importadores para concretização das vendas, envio de cotação/proforma, contato com despachante aduaneiro para cotação de modal de transporte, etc ;

· Participação em feiras e eventos internacionais representando clientes;

· Atuação no segmento de máquinas pesadas, equipamentos para construção, alimentício, decorativo e componentes para móveis;

· Relacionamento nos mercados da Colômbia, Peru, Bolívia, Paraguai, Uruguai, Argentina e Chile.
Viagens profissionais:

· Novembro/2018 – Chile e Peru – Atendimento e prospecção de clientes (construtoras e locadoras de equipamentos)
· Março/2019 – Colômbia – Prospecção de clientes (locadoras de equipamentos para construção civil)
· Maio/2019 – Paraguai – Feira Internacional de Equipamentos para Construção Civil - Constructenia.
· Maio/2019 – Uruguai – Prospecção de clientes no segmento da locação de equipamentos.
· Junho/2019 – Colômbia – Atendimento a cliente do ramo da locação de equipamentos.
· Outubro/2019 – Peru – Feira Internacional da Construção Civil – Excon.
· Novembro/2019 – Bolívia – Atendimento a cliente no ramo da construção civil.
· Dezembro/ 2019 – Paraguai – Atendimento a clientes do ramo de locação de equipamento.
· Março/2020 – Paraguai – Prospecção e visitas a clientes do segmento de revestimentos.
[image: image3.png]|||l CUSHMAN &
(i WAKEFIELD



CUSHMAN & WAKEFIELD
 
É uma líder global em serviços imobiliários comerciais, operações imobiliárias, avaliação, consultoria, gestão de projetos, vendas e Aquisições. 

cushwakebrasil.com/pb/
Supervisor de Operações - Dez/2016 – Abr/2017

Atividades desenvolvidas: 

· Supervisão administrativa e operacional de empreendimento comercial de alto padrão em Caxias do Sul, sendo composto por 184 salas comerciais e 22 lojas;

· Gestão e liderança da equipe administrativa e das equipes terceirizadas, totalizando 28 funcionários;

· Elaboração e análise de indicadores, planos e relatórios gerenciais;

· Gestão e controle dos contratos, contas a pagar e balancetes financeiros;

· Responsável pela comunicação e relacionamento com vários públicos (clientes, proprietários, usuários, terceirizados e prestadores de serviços).

· Realização de Assembleias, reuniões e apresentações etc.
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AVANTI IMÓVEIS 
Imobiliária com 45 Anos de atuação no mercado, possui operações imobiliárias de: locação, avaliação, compra e venda de imóveis. 

avantiimoveis.com.br
Corretor de Imóveis – Mar/15 – Nov/16
Atividades desenvolvidas: 

· Prospecção e Atendimento a clientes.
· Negociações para realização da venda de imóveis.
· Suporte ao cliente – Pós-venda.
· Demais atividades comerciais e administrativas inerentes à corretagem de imóveis.
RUFFATO COMÉRCIO E DISTRIBUIÇÃO DE BEBIDAS LTDA
Distribuidora de pequeno porte no ramo de bebidas. 

Gerente Administrativo Comercial – Mar/10 – Nov/14
Atividades desenvolvidas: 

· Gestão de toda empresa desenvolvendo plano de negócios, atuando diretamente no processo administrativo, controlando as metas de vendas, margem de lucro e estoque.
· Planejamento e controle da compra dos produtos comercializados, negociando com fornecedores, formas de pagamento e prazos de entrega.
· Coordenação da equipe de vendedores internos e externos e acompanhamento de vendas.
· Prospecção de novos PDVs e negociações para concretização das vendas.
· Prospecção de novos fornecedores/produtos, para a definição do preço de venda, visando melhores resultados.
· Controle da margem de lucro entre o preço de compra e venda.
· Desenvolvimento de estratégias de comunicação e promoção de vendas.
· Gestão dos procedimentos administrativos e financeiros.
· Controle do fluxo de caixa, estoque, faturamento, recebimento de faturas, contas a receber e contas a pagar e formação do preço de venda final.
· Implantação da loja em Shopping Center focando nas vendas ao varejo e não apenas como distribuidora, difundindo a marca e incrementando resultados.
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