Luca Cardoso Ré  

Rua Pedro Biagi, 1258, Jardim Sumaré – Sertãozinho/São Paulo
E-mail: lucacardosore@gmail.com
Telefone: (16) 9 91590928

OBJETIVO
[bookmark: _GoBack]Cargo de Analista de Comércio Exterior
FORMAÇÃO
UCLA – University of California/ Los Angeles
· Pós-Graduação (Especialização) em Comércio Exterior (Início: Junho-2017 / Término: Março-2018)
UNESP – Universidade do Estado de São Paulo Marília
· Bacharel em Relações Internacionais (Início: 2013 / Término: 2016)
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL
· Assistente de Exportação (Comercial e Logística) - Native Produtos Orgânicos/ Usina São Francisco – Sertãozinho/SP – Abril/2018 – Hoje
Desenvolvimento de estratégias comerciais
Prospecção de novos clientes e parceiros
Planejamento completo de toda a operação de importação e exportação (compra e venda)
Análise e emissão de documentos (Packing List, Commercial Invoice, Proforma Invoice, etc)
Gerenciamento de dados e informações no Sistema ERP
Cotação e contratação de transportadoras, despachantes e seguros (nacionais e internacionais)
· Estágio na Câmara de Comércio do Brasil na Califórnia (BCCC) Brazil – California Chamber of Commerce  (2017 – 2018) 
Análise e pesquisa de mercado para empresas brasileiras na Califórnia
Criação de planos e estratégias para a venda de novos produtos (marketing)
Prospecção de novos clientes
Ampliação da rede de contato entre empresas brasileiras na Califórnia

· SAGE – Empresa Júnior de Relações Internacionais (2014 – 2016)

-   Consultor do Departamento Financeiro (2015 - 2016)

Controle e gerenciamento da entrada e saída de recursos da empresa
Busca por novas fontes de recursos
Análise da viabilidade para investimentos em eventos e Workshops 
- Consultor do PROJEX (Projeto de Exportação) (2014 - 2016)
Comunicação entre empresas brasileiras e estrangeiras
Busca e pesquisa por novos mercados no exterior
Viagens e encontros com clientes exportadores e importadores

· Vendedor
· 

· 
· 
· 
·  - CI - Intercâmbios
 – Marília/São Paulo  -  2015 – 2016

Desenvolvimento e ampliação da carteira de clientes e parceiros
Acompanhamento do processo de compra e venda (intercâmbio, turismo, trabalho, câmbio)
Controle financeiro e fluxo de caixa

IDIOMAS
· Português (Nativo)
· Inglês (Fluente) 
· Espanhol (Avançado)


EXPERIÊNCIAS ADICIONAIS
· Excel nível Avançado (curso concluído)
· Vasta Experiência Internacional (vivência de 1 ano em Los Angeles)
· Domínio do Sistema ERP 
· Experiência no setor de vendas e varejo
· Participação no Treinamento: Assistente de Comércio Exterior oferecido pela CIESP – Ribeirão Preto (Agosto, 2018)
· Participação no Treinamento: Práticas de Excel: Planejamento e controle de fretes no Excel para embarcadores - CIESP – Ribeirão Preto (Outubro, 2018)
· Participação no curso sobre Marketing Internacional: Project, Commercial Intelligence and Strategic Planning oferecido pela ANIB Associação Nacional das Indústrias de Biscoito) em São Paulo (Julho, 2014)
· Vice-Presidente do Centro Acadêmico de Relações Internacionais da UNESP - Marília 2014/2015
· Trabalho Social-Voluntário – Favela da Rocinha/ Rio de Janeiro   - Junho/2016                       

HABILIDADES ADICIONAIS
· Analítico
· Organizado 
· Atualizado
· Adaptável às diferentes funções
· Ótima comunicação (oral e escrita)
· Conhecimento avançado em Word, Excel e Power Point (curso concluído)
· Disponibilidade completa (para viagens e trabalho integral)
· Carro próprio
