Lucas Sarmento Borges

Brasileiro, 29 anos, casado.
Rua 1, niumero 246, Setor Chacaras Alto da Gloéria, 748115-610, Goiania - GO.
E-mail: lucas.impex@gmail.com | contato@otimizacomex.com Tel.: (62) 99972-9600

PERFIL PROFISSIONAL

e Know-how em Comércio Exterior com vivéncia na gestdo de operagdes de importagdo e
exportagdo de produtos, andlise de mercado internacional e orientagéio de desembarago
aduaneiro.

e Conhecimento em Softwares de gestéio do tipo WMS e ERP (Conexos, Smarter, SAP,
MAG).
e Experiéncia em Marketing Digital e plataformas de Marketplace.

e Dominio das ferramentas: Microsoft Excel, Microsoft Outlook, Microsoft PowerPoint,
Microsoft Word, Trello, Google Adwords, Google Analitycs, Google Trends.

ULTIMAS EXPERIENCIAS

Abr/2019 — Até o momento.

Otimiza Comércio Exterior — Goiania GO. (Empresa do segmento de Comércio Exterior).
Profissional Autbnomo — Responsavel pela gestdao da empresa, captacao e relacionamento com
clientes, elaboracdo de propostas comerciais, desenvolvimento de produtos internacionais
(prospeccao de produtos no mercado internacional de acordo com as necessidades do cliente),
negociacdes internacionais (participacdo das negociacbes com fornecedores e compradores
internacionais), analise das leis e normas junto aos 6rgaos fiscalizadores, auxilio aos clientes na
obtencao do RADAR e em todos os cadastros e licengas necessarias pertinentes as importacdes
e exportacdes, formacao de prego de exportacdo, planejamento logistico, apresentacao prévia
dos custos de importa¢do, acompanhamento da mercadoria através do follow-up de cargas,
fechamento dos processos, estudo tributdrio para obtencdao de beneficios fiscais, regimes
aduaneiros especiais e atipicos, e emissao de nota fiscal de servicos NFS-e.

Out/2015 — Nov/2017.

Nautae Trade — Itajai SC. (Empresa do segmento de Comércio Exterior).

Consultor de Vendas — Atuacdo em atividades comerciais dentro do escopo de servigos
relacionados ao comércio exterior e e-commerce. Realizacdo de prospeccbes para a captacdo de
clientes, produtos, fornecedores e compradores nacionais e internacionais. Elaboracdo
propostas comerciais, planejamento logistico, planilhas de custos para operacdes de importacdo
e exportacdo, precificacdo de produtos nacionalizados e analise de mercado interno e externo.
Em paralelo, foi responsavel pela gestdo da loja virtual, cadastramento de clientes, emissdao de
notas fiscais, implantacdo do sistema “Cross-docking” e “Dropshipping” no processo operacional,
definicdo das acdes de vendas junto a equipe de marketing, elaboracdo de relatérios de
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produtividade com metas e indicadores de performance, e implementagdao do “Trello” como
ferramenta de gerenciamento de projetos comerciais.

Ago/2015 — Out/2015.

BRF S.A. - Itajai SC. (Multinacional do ramo alimenticio).

Auxiliar Administrativo — Responsdvel pela gestao e elaborag¢do de termos de sucessao de dividas
e realizacdo de follow-up do fluxo de contratos da empresa no sistema SAP.

Jan/2013 - Fev/2015.

Inglobe International Brands — Itajai SC. (Empresa do segmento de representacdo comercial).
Sdcio — Responsavel pela gestdo da empresa, captacdo e relacionamento com clientes,
prospeccdo de produtos para representacdo e comercializacdo, estudo e analise de mercado
nacional e internacional, estruturacdo do plano de marketing nacional e internacional,
elaboracdo de propostas comerciais, orcamentos, contratos de compra e venda e de
representacdo comercial, e divulgacdo e promocdo das marcas representadas. Sendo as
principais marcas representadas: Jet-Surf e Kanai.

Jan/2012 — Dez/2012

Vitality Comércio Exterior — Itajai SC. (Empresa do segmento de Comércio Exterior).

Assistente de Comércio Exterior — Assisténcia na sistematica de importacdo e exportacdo para
clientes nacionais da empresa, contato com fornecedores e clientes internacionais, recebimento,
conferéncia e correcdo da documentacdo pertinente as operacdes de comércio exterior (Pl, Cl,
PL, BL, AWB, cdédigo Swift, LI, DI, RE, e outros relacionados), cotacdo e negociacdo de frete
internacional, coordena¢ao dos embarques de mercadorias até a chegada ao destino junto aos
agentes de cargas, fechamento de cambio, acompanhamento do status das operag¢des no
Siscomex, emissdo de numerdrios, planilhas de custos, follow-ups, DARE, GNRE, N.F(saida) e
fechamento dos processos de importacao e exportacao.

Abr/2011 - Dez/2011

Trade Junior - Itajai SC. (Empresa Junior do segmento de Comércio Exterior).

Consultor Junior (Estagio) — Realizacdo de consultoria e assessoria na sistemdtica de importacao
e exportacdo, contato com fornecedores e clientes nacionais e internacionais, elaborac¢do de
planilha de custos, fechamento de cambio, contratacdo de frete internacional, recebimento,
conferencia e corre¢do da documentacdo pertinente as opera¢des de comércio exterior (Pl, Cl,
PL, BL, AWB, cddigo Swift, LI, DI, RE, e outros relacionados), classificacdo fiscal de mercadorias
(NCM) e verificacdo do tratamento administrativo, acompanhamento de declara¢cdes no
Siscomex, confeccdo de follow-ups e relatodrios de pesquisa de mercado internacional.

CURSOS

International Trade — ABRACOMEX
Planejamento e Gestdo de Vendas — Grupo Rota Consulting
Comercializagcdo Milho e Soja — SAFRAS & MERCADO



Excel do Basico ao Avancgado — Udemy
Google Ads (Adwords) COMPLETO + Remarketing + Youtube Ads - Udemy

FORMACAO
Superior - Comércio Exterior - Univali - Itajai, SC.

IDIOMAS

Inglés avangado
Espanhol basico
Italiano basico



