
MARCO AURELIO CORRÊA DE AGUIAR 
Especialista de Vendas 

 

DADOS PESSOAIS 

Brasileiro, casado. 

Data de Nascimento: 01/01/1978 

(12) 99731-2821 

marcoaguiar37@gmail.com 

www.linkedin.com/in/marcoaureliocorrea 

Jd. Morumbi, São José dos Campos - SP. 

 

RESUMO PROFISSIONAL 

Profissional graduado em Administração, com 

habilitação em Comércio Exterior; 

Amplo conhecimento e experiência em Indústrias e 

Empresas de toda região do Vale do Paraíba, com 

destaque em fechamento de negócios em todo 

âmbito da Logística Internacional, incluso Cargas 

Projeto. 

 
FORMAÇÃO ACADÊMICA 

Ensino Superior em Administração, com 

habilitação em Comércio Exterior 

UNIP - Universidade Paulista 

Concluído em 2004. 
 

Inglês - Nível avançado. 

 
CURSOS 

"A imagem da sua empresa é você" 

IDEJ - Instituto de Desenvolvimento 

Empreendedor Joseense. 

Sales Training / Master em Vendas | 2012 - 2019. 

Siscomex Carga e Novo Mercante. 

“Objetivos Siscomex Carga; Objetivos Novo 

Mercante; Integração do Siscomex Carga com o 

Mercante; Siscomex carga e seus benefícios; Prazos 

para Transmissão de dados; Bloqueio da 

Embarcação; Bloqueio da Carga Automático; 

Bloqueio da Carga Manual; Desbloqueio da Carga 

Automático; Desbloqueio da Carga  Manual; 

Manifesto Provisório; 

Impactos nos negócios das empresas usuárias; 

Opções de Acesso Novo Mercante; Envio dos dados 

do BL via EDI” - 2008. 

Professional Selling Skills 

“Venda pela satisfação de necessidades; Iniciando; 

Sondagem; Apoio; Fechamento; Lidando com a 

indiferença do cliente; Preocupações do cliente; 

Lidando com as preocupações do cliente” - 2007. 

Professional Sales Negotiations 

“Interesse Mútuo; Negociações Ganha-Ganha; 

Posicione a Negociação; Explorando as alternativas; 

Obtendo o acordo; Lidando com um impasse; Análise 

da situação; Desenvolvendo alternativas; Otimizando 

o resultado” - 2007. 

Newtrend Yassaka Treinamentos 

“Qualidade Máxima no Atendimento aos Clientes 

como Diferencial Competitivo” - 2006. 

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL 

ATUALI COMÉRCIO EXTERIOR 

Período: 04/2020 – 04/2021 

Cargo: Especialista de Vendas Sênior 

Atividades desenvolvidas: 

Área Comercial de Logística Internacional, com experiência em desenvolvimento de 

novos clientes, manutenção de clientes ativos, recuperação de contas referente à 

Importação / Exportação Aérea e Marítima; 

Cargas Projeto; 

Desembaraço Aduaneiro, Importação /Exportação; 

Seguro Internacional; 

Terminal; 

Transporte Rodoviário; 

Folow-Up com clientes. 

Portfólio de clientes de Comércio Exterior na região do Vale do Paraíba, São Paulo e 

Campinas com segmentos variados (Têxtil, Automotivo, Emissoras,  

Telecomunicações, Aeronáutico, Vidros, Bebidas, Equipamentos Eletrônicos, 

Siderurgia, Metalurgia, entre outros). 

 

ARCESE GROUP – VENTANA SERRA DO BRASIL - INTERNATIONAL FREIGHT 

FORWARDER 

Período: 05/2016 - 02/2020 

Cargo: Especialista de Vendas Sênior 

Atividades desenvolvidas: 

Área Comercial de Logística Internacional, com experiência em desenvolvimento de 

novos clientes, manutenção de clientes ativos, recuperação de contas referente à 

Importação / Exportação Aérea e Marítima; 

Cargas Projeto; 

Desembaraço Aduaneiro, Importação /Exportação; 

Seguro Internacional; 

Terminal; 

Transporte Rodoviário; 

Folow-Up com clientes. 

Portfólio de clientes de Comércio Exterior na região do Vale do Paraíba, São Paulo e 

Campinas com segmentos variados (Têxtil, Automotivo, Emissoras,  

Telecomunicações, Aeronáutico, Vidros, Bebidas, Equipamentos Eletrônicos, 

Siderurgia, Metalurgia, entre outros). 

PANALPINA TRANSPORTES INTERNACIONAIS 

Período: 10/2014 - 04/2016 

Cargo: Especialista de Vendas Sênior 

Atividades desenvolvidas: 

Área Comercial de Logística Internacional, com experiência em desenvolvimento de 

novos clientes, manutenção de clientes ativos, recuperação de contas referente à 

Importação / Exportação Aérea e Marítima; 

Cargas Projeto; 

Desembaraço Aduaneiro, Importação /Exportação; 

Seguro Internacional; 

Terminal; 

Transporte Rodoviário; 

Folow-Up com clientes. 

Portfólio de clientes de Comércio Exterior na região do Vale do Paraíba, São Paulo e 

Campinas com segmentos variados (Têxtil, Automotivo, Emissoras,  

Telecomunicações, Aeronáutico, Vidros, Bebidas, Equipamentos Eletrônicos, 

Siderurgia, Metalurgia, entre outros). 

ASIA SHIPPING TRANSPORTES INTERNACIONAIS 

Período: 02/2014 - 06/2014 

Cargo: Especialista de Vendas Pleno 

Atividades desenvolvidas: 

Área Comercial de Logística Internacional, com experiência em desenvolvimento de 

novos clientes, manutenção de clientes ativos, recuperação de conta perdidas  

referente à Importação / Exportação Aérea e Marítima; 

Cargas Projeto; 

Desembaraço Importação /Exportação; 

Seguro Internacional; 

Terminal; Transporte Rodoviário; 

Folow-Up 

Portfólio de clientes de Comércio Exterior na região do Vale do Paraíba, São Paulo e 

Campinas com segmentos variados (Têxtil, Automotivo, Emissoras,  

Telecomunicações, Aeronáutico, Vidros, Bebidas, Equipamentos Eletrônicos, 

Siderurgia, Metalurgia, entre outros). 
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JAS FOWARDING WORLDWIDE 

Período: 06/2011 - 01/2014 

Cargo: Especialista de Vendas Pleno 

Atividades desenvolvidas: 

Área Comercial de Logística Internacional, com experiência em desenvolvimento de novos clientes, manutenção de clientes ativos, recuperação de 

conta perdidas referente à Importação / Exportação Aérea e Marítima; 

Cargas Projeto; 

Desembaraço Importação /Exportação; 

Seguro Internacional; 

Terminal; Transporte Rodoviário; 

Folow-Up 

Portfólio de clientes de Comércio Exterior na região do Vale do Paraíba, São Paulo e Campinas com segmentos variados (Têxtil, Automotivo, 

Emissoras, Telecomunicações, Aeronáutico, Vidros, Bebidas, Equipamentos Eletrônicos, Siderurgia, Metalurgia, entre outros). 
 

MOGIMPEX – Logística Internacional e Assessoria Aduaneira 

Período: 09/2010 - 04/2011 

Cargo: Especialista de Vendas Pleno 

Atividades desenvolvidas: 

Profissional da área Comercial de Logística Internacional, com experiência em desenvolvimento de novos clientes, manutenção de clientes ativos, 

recuperação de conta perdidas referente à Importação / Exportação Aérea e Marítima; 

Cargas Projeto; 

Desembaraço Importação /Exportação; 

Seguro Internacional; 

Terminal; Transporte Rodoviário; 

Folow-Up 

Portfólio de clientes de Comércio Exterior na região do Vale do Paraíba, São Paulo e Campinas com segmentos variados (Têxtil, Automotivo, Auto 

Peças, Químicos, Químico/Limpeza, explosivos, Vidros, Bebidas, Moveleiro, Abrasivos, Equipamentos Eletrônicos, Siderurgia, Metalurgia, Óleo, 

Biocombustível, Cosméticos,Tintas e outros). 

 

BUDSON Comércio Exterior Ltda. 

Período: 02/2009 - 08/2010 

Cargo: Especialista de Vendas Pleno 

Atividades desenvolvidas: 

Profissional na área Comercial de Logística Internacional, com experiência em desenvolvimento de novos clientes, manutenção de clientes ativos,    

bem como recuperação de contas perdidas referente à Importação e Exportação Aérea e Marítima; Cargas Projeto; Desembaraço Importação e 

Exportação; 

Seguro Internacional da carga; 

Transporte Rodoviário Internacional e Nacional; 

Folow Up; 

Portifólio de clientes de Comércio Exterior na região do Vale do Paraíba, São Paulo e Campinas com segmentos variados (Têxtil, Automotivo, Auto 

Peças, Telecomunicações, Aeronáutico, Químicos, Químico/Limpeza, explosivos, Vidros, Bebidas, Moveleiro, Abrasivos, Equipamentos Eletrônicos, 

Siderurgia, Metalurgia, Óleo, Biocombustível, Cosméticos,Tintas e outros). 

 
JAS do Brasil Transportes Internacionais LTDA. 

Período: 10/2008 - 01/2009 

Cargo: Analista de Importação 

Atividades desenvolvidas: 

Coordenação de Embarques de Importação Marítimo e Aéreo; 

Follow Up com o exterior e com o clientes no Brasil; 

Envio de Shipping Instruction, bem como cadastro do MBL/HBL, MAWB/HAWB no sistema. 
 

CEVA Freight Management 

Período: 03/2007 - 04/2008 

Cargo: Especialista de Vendas Junior 

Atividades desenvolvidas: 

Portifólio de clientes de Comércio Exterior; Prospecção e manutenção dos mesmos referente à Importação e Exportação Aérea e Marítima; 

Desembaraço, Importação e Exportação; 

Seguro Internacional da carga; 

Transporte Rodoviário Internacional e Nacional; 

Folow Up . 
 

FIGWAL Transportes Internacionais Ltda. 

Período: 09/2004 - 02/2007 

Cargo: Analista de Importação 

Atividades desenvolvidas: 

Coordenação de Embarques de Importação Marítimo e Aéreo e Comercial; 

Realização de cotações de Exportação e Importação Marítimo e Aéreo; 

Folow Up com o exterior e com clientes no Brasil; 

Envio de Shipping Instruction, bem como cadastro do MBL/HBL, MAWB/HAWB no sistema. 
 

INPE - Instituto Nacional de Pesquisas Espaciais 

Período: 06/2004 - 09/2004 

Cargo: Estagiário 

Atividades desenvolvidas: 

Atividades de Importação e Exportação integrado ao Siscomex; emissão de Re, Li, e Folow Up. 


