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Objetivo: ÁREA COMERCIAL / VENDAS NACIONAIS E INTERNACIONAIS 

  

Resumo Profissional   

 

 Profissional com 15 anos de experiência na área Comercial e Comércio Exterior com foco em vendas 

nacionais e internacionais, prospecção e fidelização de clientes, abertura de novos mercados, 

coordenação de representantes nacionais e internacionais, com atuação em empresas dos setores 

aeronáutico, cerâmico, fundição e logística internacional. 

 

 Especialista em abertura e prospecção de novas alternativas de negócios e/ou soluções de melhorias 

nos negócios existentes, sejam elas a nível nacional ou internacional, através do acompanhamento das 

atividades dos concorrentes, análise de comportamento de mercados, estudos de viabilidades, 

planejamento estratégico de vendas, etc, com objetivo de aumentar a participação das empresas em 

seus mercados de atuação e novos mercados. 

 

 Gestão de carteiras de clientes com avaliações de potencial de compra, visitas comerciais, emissões de 

propostas técnicas comerciais, negociações e fechamentos de contratos, bem como acompanhamento 

dos pedidos a fim de garantir a satisfação dos clientes, manutenção e fidelização dos mesmos juntos às 

empresas. 

 

 Vivência profissional nos Estados Unidos como vendedor de aeronaves, com visitas periódicas à filial da 

empresa Scoda Aeronáutica na Flórida e participação de feiras locais no intuito de incrementar as 

vendas no mercado norte-americano. 

 

 Participações em feiras e visitas comerciais na América do Sul, Caribe, Estados Unidos e Europa com 

foco para vendas de aeronaves, peças especiais fundidas em metais não-ferrosos, pisos e 

revestimentos cerâmicos e serviços de fretes internacionais.  

 

 Colaborações na elaboração de campanhas de publicidade para feiras, revistas e sites especializados 

do setor aeronáutico no Brasil e Estados Unidos.  

 

 Experiência na emissão de documentos de exportação e acompanhamento de processos de exportação 

e importação marítima junto à armadores, agentes de carga e despachantes aduaneiros.   

 

 Vivências internacionais em países como Argentina, Alemanha, Chile, Estados Unidos, Finlândia, 

Jamaica, Porto Rico, Republica Dominicana e Trinidad & Tobago. 

 

 Fluência em Inglês e Espanhol intermediário. 

 

 

Formação Acadêmica 

 

MBA em Comércio Exterior - Uniararas - Araras-SP - conclusão em 2015 

 

MBA em Gestão Empresarial - Uniararas - Araras-SP - conclusão em 2009 

 

Graduação em Marketing de Negócios - CBTA - Rio Claro-SP - conclusão em 2006 



 

Experiência Profissional 

 

2017 - 2018                   ES Logistics 

   Empresa nacional do segmento de logística internacional.   

   Inside Sales / Pricing 

 

2009 - 2017                   Scoda Aeronáutica Ltda. 

   Empresa nacional do segmento aeronáutico.   

   Consultor Técnico de Vendas Nacionais e Internacionais 

 

2008 - 2009   Praxis – DP Metal Indústria, Comércio, Importação e Exportação Ltda. 

   Empresa nacional do segmento de fundição.  

   Analista de Vendas Internacional Pleno 

 

2007 - 2008   Milani Mettali Indústria e Comércio Ltda. 

   Empresa nacional do segmento de fundição.  

   Analista de Vendas 

 

2006 - 2007    Ascer Logistic 

   Empresa nacional do segmento de logística internacional.  

   Gerente Comercial 

 

           2006   Milani Mettali Indústria e Comércio Ltda. 

   Empresa nacional do segmento de fundição.  

   Vendedor Internacional 

 

2005 - 2006   Ascer Logistic 

   Empresa nacional do segmento de logística internacional. 

   Coordenador Comercial 

 

2004 - 2005   Cerâmica Buschinelli Ltda. “Lineart” 

   Empresa nacional do segmento cerâmico.  

   Trader 

 

           2004   Cerâmica Buschinelli Ltda. “Villagres” 

   Empresa nacional do segmento cerâmico.  

   Estagiário de Assistente de Exportação 

 

Formação Complementar 

 

 Programa de Desenvolvimento e Capacitação - Ação Educação Empreendedora - 2016 

 Auto Performance em Comunicação - Paulo César Dioto - 2008 

 Leader Training - Núcleo Ser Treinamento e Consultoria - 2008 

 Mentoring de Identidade - Núcleo Ser Treinamento e Consultoria - 2008 

 Curso de Comércio Exterior - CIESP – 2004 

 

Informática 

Conhecimento em Pacote Office e Internet. 


